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Inwestycyjny w Karpaczu
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WERYFIKACJA MODELU

Nowa era inwestowania w aparthotele

Rynek dojrzewa. Inwestorzy patrzg glebiej niz na sama obietnice zysku.

Rynek aparthoteli w Polsce wszedt w nowy etap. Sztywne obietnice ,gwarantowanych zyskow” ustepujg miejsca

dojrzalszym modelom biznesowym, opartym na realnym wyniku, wzroscie przychodow i rozsgdnym zarzadzaniu kosztami.




WSPOLNOTA INTERESU

Jeden wynik. Wspolny interes.

Model, w'ktérym Operator zarabia wtedy, gdy zarabia Wiasciciel.

W Onyx Resort & SPA stworzyliémy model oparty na Wspélnocie Interesu. Swiadomy inwestor nie szuka dzi$
obietnic bez pokrycia - szuka transparentnosci, przemyslanego konceptui petnego zaangazowania Operatora.
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WFASCICIFL OPERATOR
WSPOLNY
/0% 30%
przychodu prowizji od przychodu
5 / -

/arabiamy tylko wtedy, kiedy zarabiasz Ty.

To prosty mechanizm, ktory tgczy interes Wtasciciela i Operatora wokot jednego celu:

maksymalizacji wyniku catego resortu.




ZAANGAZOWANIE OPERATORA

Dlaczego ten model dziata

/a efektywnoscig modelu stojq trzy konkretne mechanizmy biznesowe.

01 Wspolny wynik finansowy

Wynagrodzenie Operatora zalezy od wypracowanego
przychodu, dlatego jego motywacja jest bezposrednio
powigzana z wynikiem Wtasciciela.

Ten sam kierunek dziatania.

02 Wilasna infrastruktura kurortu

Operator jest wtascicielem strefy gastronomicznej
i SPA - wyzsze obtozenie lezy w jego bezposrednim
interesie.

Lepszy resort to wiekszy potencjal oblozenia.

03 Kapitalowe zaangazowanie

Operator posiada w obiekcie wtasne apartamenty, a
model koszykowy porzadkuje rozliczenia i ogranicza
ryzyko faworyzowania wybranych lokali.

Obowigzujg nas te same zasady.




5 FILAROW

t <4 Fundamentb, na ktorych

stoi Iwoja inwestycja

Pie¢ obszarow, ktore razem tworza model pracy cafego resortu.

Onyx Resort & SPA to n#e tylko model finansowy. To kompletny ekosystem
biznesowy oparty na pieciu filarach, ktore razem tworzg maszyne do

generowania przyc

zez 365 dni w roku.

O1

Doswiadczony
zespot

Zespot, ktory rozumie
Sezonowosc, gosciai

specyfike gérskiego resortu.

02

Nowoczesna
technologia

Systemy, ktére porzadkuja
sprzedaz, ceny, obtozenie i
raportowanie wynikow.
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03

Multifunkcyjnosc¢
obiektu

Infrastruktura, ktdéra daje
gosciom powody do
przyjazdu przez caty rok.

04

Wielokanatowa
sprzedaz

Kanaty sprzedazy, ktore
maja zasilac¢ resort gos¢mi
W sezonie i poza nim.

Jednolity standard y 4

i bezpieczenstwo

Jeden Operator, jedna marka
i spojne doswiadczenie
goscia w catym obiekcie.




FILAR 01

Doswiadczony zespof

Profesjonalne zarzadzanie resortem zaczyna si¢ od ludzi.

Onyx Resort & SPA prowadzi zespot, ktory tgczy doswiadczenie w

b
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ONYVY X

obiektach resortowych, znajomosc¢ rynku Karkonoszy i operacyjng
dyscypline potrzebng do codziennego zarzgdzania hotelem.

RESORT & SPA

e Dyrektor Generalny (General Manager)

Zarzadza synergig catego kompleksu i odpowiada
za spojne dziatanie resortu.

e Miedzynarodowy Standard Obslugi

Profesjonalna recepcja, obstuga rezerwacji
i standard goscia w 3 jezykach.

e Dywersyfikacja Housekeepingu
Staty personel i outsourcing zapewniajg gotowos¢
apartamentow przy wysokim obtozeniu.

e Dyrektor MICE (Meetings, Incentives, Conferences, Exhibitions)
Pozyskiwanie konferencji, integracji, eventow
i grup biznesowych w srodku tygodnia.

e Analityk Revenue Management

Codzienna strategia cenowa oparta na popycie,
systemie RMS, danych rynkowych i algorytmach Al.




FILAR 02

Nowoczesna technologdia

System, ktory porzadkuije sprzedaz, ceny i rozliczenia.

Onyx to resort nowej generacji, wykorzystujgcy zintegrowany

ekosystem technologiczny.

Premium Hotel .oaaa..mqw

Profesjonalny system rezerwacji on-line

Profitroom wspiera sprzedaz bezposrednig i skraca
droge klienta do rezerwacji.

Maksymalizacja zysku

RMS dopasowuje stawki do sezonu, obtozenia i sytuacji
na rynku w Karpaczu.

Transparentnos¢ i raportowanie

Witasciciel ma dostep do raportéw obtozenia i rozliczen
koszyka.

Wygoda i dodatkowy przychod

Miejsca postojowe i ustugi resortu tworza wygode oraz
dodatkowy przychod.

Dla Inwestora technologia oznacza mniej domystow i wieksza przejrzystosc tego, jak pracuje jego apartament.




FILAR 03
M U |t|fu N kc\)/ nOSC Ob'@ktu Onyx Resort & SPA nie jest kolejnym apartamentowcem na wynajem.

Resort, ktory daje powody do przyjazdu przez caly rok To samowystarczalny resort wypoczynku, rozrywki i biznesu.
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Strefa Rodzinna PREMIUM

Klub i muzyka na zywo
Plac zabaw, codzienne animacje, sala gier oraz wewnetrzne kino Nowoczesna przestrzen klubowa z cotygodniowymi wydarzeniami,
dla najmlodszych. imprezami i muzyka na zywo.

Segment B2B i grupy ' /aplecze gastrono;ﬁiczne

Kompleksowa obsluga eventow, imprez okolicznosciowych, Restauracja a la carte na wysokim poziomie oraz klimatyczna wiata
wyjazdow integracyjnych i grup firmowych. grillowa na plenerowe wydarzenia.



Dlaczego to wyrdznia Onyx?
Karpacz przyciaga. Onyx tworzy powody do pobytu.
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01 Karpacz : o 02 Multifunkcyjnosc¢ — _- 03 Model koszykowy

Silna destynacja turystyczna hee Lifestyle resortu Wspélna praca apartamentow

=

Dzieki lokalizacji, multifunkcyjnosci i modelowi koszykowemu Onyx buduje potencjat obfozenia przez 365 dni w roku -

nie tylko w sezonie wysokim.




FILAR 04

Wielokanatowa sprzedaz

Nie czekamy na rezerwacje. Kreujemy popyt.

Onyx Resort & SPA taczy marketing cyfrowy, zasiegi medialne i potencjat biznesowy Ritex Group,

aby zasila¢ obiekt roznymi grupami gosci.

B2C Digital

Google Ads / Meta Ads / TikTok Ads

Precyzyjne kampanie docierajg do potencjalnych
gosci w Polsce i za granica.

Weekendy, wakacje, ferie, pobyty rodzinne.

PR & Influencer Marketing
Gwiazdy / tworcy / social media

Wspotprace z rozpoznawalnymi osobami wzmacniaja
prestiz marki Onyx i budujg zainteresowanie
pobytami.

Rozpoznawalno$¢, aspiracyjny wizerunek, efekt zasiegu.

B2B Ritex Group

Korporacje / partnerzy / baza klientow

Relacje biznesowe Ritex Group otwierajg resort
na konferencje, szkolenia i wyjazdy integracyjne.

Srodek tygodnia, niski sezon, grupy firmowe.

B2C buduije ruch turystyczny w terminach wypoczynkowych, a B2B otwiera resort na konferencje, szkolenia i integracje poza szczytem

sezonu. W efekcie marketing Onyx nie jest kosztem wizerunkowym, lecz narzedziem pracy na oblozenie i Koszyk Przychodow.



FILAR 05
Jeden, wytaczny Operator
Standard hotelowy i pefna spojnos¢ marki.

Onyx Resort & SPA jest projektowany jako jeden spéjny organizm hotelowy. Jeden profesjonalny Operator
odpowiada za obstuge, standard, recepcje i wizerunek catego kurortu - bez rozproszenia odpowiedzialnosci.

01 02 03

Spojnos¢ wizerunkowa Jedna recepcja i obstuga Resort dziatajacy jak hotel

Jednolity standard wyposazenia i wykonczenia Jeden zgrany zespot porzadkuje komunikacje, Petna unifikacja wzmacnia marke, lojalnosc¢

buduje powtarzalne doswiadczenie klasy premium. serwis i pierwsze doswiadczenie goscia. gosci i profesjonalny standard dziatania.
Model wielu operatorow: Model Onyx:

jeden Operator « jednarecepcja « jeden standard « jedna marka « wspdlny interes

OMN-Y X

Dla Wtasciciela oznacza to porzgdek operacyjny, mniejsze ryzyko konfliktow
i lepszg ochrong wartosci nieruchomosci. W Onyx wszyscy graja do jednej bramki.



Nie kupujesz apartamentu.
Stajesz sie wspotwtascicielem biznesu.

Onyx Resort & SPA to nowoczesny model inwestycyjny oparty na Wspadlnocie Interesu.
Operatoriwtasciciel majg jeden wspolny cel: maksymalizacje przychodu.
Transparentnosc, technologia i doswiadczenie - to fundamenty,

na ktorych budujemy wartosc¢ Twojej inwestycji.

70/30 5 365

model podziatu filarow dni.generowania

przychodow inwestycji przychodow



